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II. Marketing Terv
Az I. Marketing Terv során összegyűjtött pontok a II. Marketing Terv – az Orchidea Klub – egyes 
minősülési szintjeinek elérésére is alapul szolgál. Nézd meg az alábbi hálózatokat! 

Minősülési szint A minősülés minimális feltételei 

III. MARKETING TERV
A III. Marketing Terv alapja a II. Marketing tervben megszerzett minősülési szint. 

Minősülési szint A minősülés minimális feltételei 

Gyöngy Orchidea 

legalább 20 000 pont
Amarant Orchidea

Arany Orchidea

Gyémánt Orchidea

A P P P P P 21% 9

P P P A 9%12%

9%12%21%21%21%15%

9 6 3% % %21%15%12%

Jáspis Csillag

További szám
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Legalább kilenc, minimum Orchidea szinten levő oldalágból álló 
Hálózatot vezetsz. A Hálózat Bázisában legalább két, minimum 
Arany Orchidea szintű oldalág illetve legalább öt, minimum 
Amarant Orchidea szintű és legalább két, minimum Gyöngy 
Orchidea szintű oldalág található (az Oldalág Szabály alapján).    
A Bázisban kötelező kilenc közül legalább három Új Oldalágnak 
minősül. Ezen kívül a Hálózat tetszőleges helyén levő További 
Szám legalább Gyöngy Orchidea szinten van (a Bázishoz is 
tartozhat). 

Legalább tizenegy, minimum Orchidea szinten levő oldalágból 
álló Hálózatot vezetsz. A Hálózat Bázisában legalább hét, mini- 
mum Arany Orchidea szintű oldalág illetve legalább két, mini- 
mum Amarant Orchidea szintű és legalább két, minimum 
Gyöngy Orchidea szintű oldalág található (az Oldalág Szabály 
alapján).   A Bázisban kötelező tizenegy közül legalább négy Új 
Oldalágnak minősül. Ezen kívül a Hálózat tetszőleges helyén levő 
További Szám legalább Amarant Orchidea szinten van (a Bázishoz 
is tartozhat). 

Legalább tizenhárom, minimum Orchidea szinten levő  
oldalágból álló Hálózatot vezetsz. A Hálózat Bázisában legalább 
két, minimum Gyémánt Orchidea szintű, illetve legalább öt, 
minimum Arany Orchidea, négy, minimum Amarant Orchidea 
szintű és legalább két minimum Gyöngy Orchidea szintű oldalág 
található (az Oldalág Szabály alapján). A Bázisban kötelező 
tizenhárom közül legalább öt Új Oldalágnak minősül. Ezen kívül 
a Hálózat tetszőleges helyén levő További Szám legalább Arany 
Orchidea szinten van (a Bázishoz is tartozhat). 

Legalább tizenöt, minimum Orchidea szinten levő oldalágból 
álló Hálózatot vezetsz. A Hálózat Bázisában legalább három, 
minimum Gyémánt Orchidea szintű, illetve legalább öt, 
minimum Arany Orchidea, hét minimum Amarant Orchidea 
szintű oldalág található (az Oldalág Szabály alapján). A Bázisban 
kötelező tizenöt közül legalább hat Új Oldalágnak minősül.  Ezen 
kívül a Hálózat tetszőleges helyén levő További Szám legalább 
Gyémánt Orchidea szinten van (a Bázishoz is tartozhat). 

Ametiszt Csillag
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Ismerkedj meg minden mar­ 

 

Nézd meg a motivációs 

Kövesd az akciókat és a speci­ 

 

Legyél naprakész! Minden 

Valami nem világos? Kérdezz! 

a szponzorod, az ajánlód és 
a vezetők példáit és tapasz­ 
talatát. 

A siker útja 

Katalógus ár: 
Tagi ár:        

4 560 Ft 
- 3 190 Ft 

1egtaOaV¯táW�  1 ��0 *t
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Gondold át, kinek tudnád 
ajánlani az FM WORLD 
termékeit! 

ügyfelekről! 

Legyél nyitott. Minden új 

Folyton növeld tudásodat a 
termékekről – Te vagy 
a legjobb reklám és informá­ 
cióforrás! 

Legyél profi, tudd, hogy 
a vásárlónak szüksége van 

PÉLDA 

Aurile kávé 

Katalógus�ár:�
Tagi�ár:�

1�390 Ft�
-970 Ft

% 8e O¸^Zetlen LaW^noH� ��20 *t
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Egy�megfelelően�kiépített�hálózat�példája�

Amikor másokkal együtt 

építed a csoportodat, fontos 

tudnod, hogy ez egy olyan 

A termékkínálat megbízható 

teszi, hogy az FM  WORLD    által 

kihasználd. 



F M WORLD M a g y a r o r s z á gM A R K E T I N G T E R V

Az I. Marketing Tervből származó Kereskedelmi Engedmény 

1 4. 



F M WORLD M a g y a r o r s z á gM A R K E T I N G T E R V

���

��

���

Vedd elő az általad írt listát 

Mutasd be a céget és 

az embereknek, akikkel 

Építsd ki a hálózat alapjait
6 ember szponzorálásával. 

Maradj kapcsolatban az ál­ 
 

 

Figyeld meg, hogyha még 
50 pontban vettél volna 
termékeket, a minősülési 
szinted 6% lenne, 
és 2 880 Ft jutalékot kapnál. 

���
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100��pont

EREDMÉNYEK: 

Személyes�pontjaid:����������
Csoportpontjaid:� 1150��pont

Minősülési�szinted:� 3%

SZÁMÍTÁSI MÓDSZER: 

 
1�150�pont�x�3%�x�70�=�2�415�Ft�

A hálózatokat úgy építjük, hogy 
mindenkinek lehetősége nyíljon 
egy stabil és eredményes üzlet 
kifejlesztésére. Amikor meghívsz 
egy új embert a hálózatba, a 
sikered nemcsak tőled, hanem 
tőlük is függ. 

���
����#OKLKNPLKJP�
&

Személyes



EREDMÉNYEK: 
Hat aktív láb a hálózatban: 
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2. PÉLDA
A hálózatod forgalma 6950 pont. 

Összes�Csoportpont:�6�950�pont.�Minősülési�szint:�9%

Azok, akiket meghívsz a közös 
munkára, azt fogják csinálni, 
amit Te is. Ezt a természetes 
folyamatot duplikációnak hívjuk. 
Legyél tehát jó modell az Üzleti 
Partnereidnek: legyél aktív és 
etikus. Amikor vásárolsz vagy 
ajánlod a termékeket, termé­ 
szetes, hogy Te leszel a példa. 
Fontos az is, hogy elhagyjuk 
rossz szokásainkat – ha elárulod, 
hogy havonta csak három 
parfümöt vásárolsz, ne várd el 
az embereidtől, hogy minden 
hónapban óriási megrendelése­ 

 

 
szkenneld be a QR kódot. 

9%6������#OK L K N P L KJ P

6�������#O K L K N P L KJ P

������#OK L K N P L KJ P

������#OK L K N P L KJ P

6�������#O K L K N P L KJ P

6�������#O K L K N P L KJ P

!

"

C

$

%

����0 Cs o p o r t p on t

&

1�500�pont+�1�400�pont�+�1�300�pont�+�900�pont�+�800�pont�+� 950� pont=�6850pont �
Személyes�pontjaid:�100�pont�

Személyes�pontjaid:�������100�pont�x�9%�x�70� ���������=�630�Ft
Üzleti�Partner�A:�������1�500�pont�x��9%-6%
�x�70��������=�3�150�Ft
Üzleti�Partner�&:�������1�400�pont�x��9%-6%
� ������=�2�940�Ft
Üzleti�Partner�C:�������1�300�pont�x��9%-6%
� ������=�2�730�Ft
Üzleti�Partner�(:���������900�pont�x��9%-3%
����������������=�3�780�Ft
Üzleti�Partner�E:���������800�pont�x��9%-3%
���������������=�3�360�Ft�������
Üzleti��Partner��F:�������950�pont�x��9%-3%
����������������=�3�990�Ft
�WW^eWen�            20 ��0 *t
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15%-os minősülési szintű 

hálózat modellje 
FELADATAID 

Alkalmazd a duplikációs 
elvet 

3. PÉLDA
A hálózatod forgalma 18900 pont. 

Gondold át, kivel tudsz 
a legjobban együttműködni, 
próbálj találni annyi 
lelkiismeretes és keményen 
dolgozó embert, amennyit 
csak tudsz, olyat keress, aki 
tisztán látja céljait! 

Ne feledkezz meg  
vevőidről, akikből bármikor 
új Üzleti Partnerek lehetnek! 

Szervezz rendszeres 
csoporttalálkozókat! EREDMÉNYEK: 

Hat aktív láb a hálózatban: 

TIPP 

Extra bónusz 15% után: 

Egy további szám 

Amikor először eléred Fő 
Számodon 15%­os minősülési 
szintet, jogosultságot szerzel 
arra, hogy egy további számon 
is dolgozhass! 

5000�pont�+�4000�pont�+�3200�pont�+�3000�pont�+�2500�pont+1100�pont�

Személyes�pontjaid:�100�pont
Összes�csoportpont:�18900�pont�Minősülési�szint:�15%

15%�8�900�#O K L K N P L KJ P

6�������#O K L K N P L KJ P

6�������#O K L K N P L KJ P

6�������#O K L K N P L KJ P

��������#O K L K N P L KJ P

��������#O K L K N P L KJ P

!

"

#
$

%

6�������#O K L K N P L KJ P

&

Személyes�pontjaid:� 100�pont�x�15%������������=�1�050�Ft
Üzleti�Partner�A:� 5�000�pont�x��15%-9%
��=�21�000�Ft
Üzleti�Partner�&:� 4�000�pont�x��15%-9%
��=�16�800�Ft
Üzleti�Partner�C:� 3�200�pont�x��15%-6%
��=�20�160�Ft
Üzleti�Partner�(:� 3�000�pont�x��15%-6%
��=�18�900�Ft
Üzleti�Partner�E:� 2�500�pont�x��15%-6%
��=�15�750�Ft
Üzleti�Partner�F: 1�100�pont�x��15%-3%
��=�9�240�Ft

�WW^eWen� �02 �00 *t
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21%-os minősülési szintű 

hálózat modellje 

4. PÉLDA
TIPPEK 

Egy jól működő csoportot 
szponzorálsz! Gratulálunk! A 
következő fokozat az FM WORLD­
ben – az Orchidea Klub – már a 
küszöbön áll. Jegyezz meg 
mindent, amit eddig tanultál, 
hiszen kulcsfontosságú, hogy 
a csoportodban levő Üzleti 
Partnerekkel meg tudd osztani 
a jó tapasztalatokat! Úgy vezesd őket, 
hogy az ő sikereik a Te sikereid is 
legyenek! Az MLM egy olyan üzlet, 
amely arra az alapra épül, amit Te 
magad építettél meg! 

Fontos, hogy a számítási módszer 
minden egyes Üzleti Partner részére 
ugyanúgy működik, tehát a 
hálózatodban levő emberek is 
fognak Kereskedelmi Engedményt és 
Díjazást kapni. 

12�000�pont�+7900�pont+7200�pont+5�300�pont�+5100�pont+�5000�pont�
Személyes�pontjaid:��100�pont�

SZÁMÍTÁSI MÓDSZER: 

A díjazásod a te és a csoportod által vásárolt FM GROUP termékek 
után járó pontokból származik. 

Extra bónusz 21% után: egy 
további szám 

Amikor először eléred a 21%­os 
minősülési szintet és az ezzel járó 
Arany Magnólia címet, egy újabb 
számon kezdhetsz dolgozni! 

Elemezd ki a példát 
az online szimulátor 

segítségével! 

���42 600�#O K L K N P L KJ P

���������#O K L K N P L KJ P

��������#O K L K N P L KJ P

��������#O K L K N P L KJ P

���������#O K L K N P L KJ P

����������#O K L K N P L KJ P

!

"

#
$

%

��� 000 C s o p o r t p on t

&

Összes�csoportpont:�42�600�pont��Minősülési�szint:�21%�

Minimum�vásárlás:�
Üzleti�Partner�A:� ���������������
Üzleti�Partner�&:� ����������������
Üzleti�Partner�C:� ����������������
Üzleti�Partner�(:� ���������������
Üzleti�Partner�E:�
Üzleti�Partner�F:� ��������������
�WW^eWen��

100�pont�x�21%�������=�1�470�Ft
12�000�pont�x��21%-15%
���=�50�400�Ft
7900�pont�x��21%-12%
�����=�49�770�Ft
7200�pont�x��21%-12%
����=�45�360�Ft
�5300�pont�x��21%-9%
����=�44�520�Ft
�5100�pont�x��21%-9%
����=�42�840�Ft
5000�pont�x��21%-9%
�����=�42�000�Ft

2�� ��0 *t�
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http://www.fmgrouphungary.com/
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A személyes csoportpontok összege a hálózat egyes tagjai után: 

1) Gyöngy Orchidea, 
amely nem magasabb Orchidea vagy Csillag. Ha a hálózatban több 
Orchidea található, amely megfelel ennek a feltételnek, 
a számításban annak az Orchideának a személyes csoportpontjait 
kell figyelembe venni, aki közelebb található ahhoz az Üzleti 
Partnerhez, aki számára a díjazást számolják. 

Az összes közvetlenül szponzorált Üzlet Partner összes személyes 
csoportpontja, aki elérte az Arany Magnólia minősülési szintet (de 
annál nem magasabbat) 

Arany 
Orchidea 

60 000 Jutalompont 
minden olyan oldalág után, amely elérte a Gyöngy Orchidea 
szintet, de nem magasabb szintű (kivéve, ha az oldalág-szabály 
mást mond) 

90 000 Jutalompont 
minden olyan vonal után, amely elérte az Amarant Orchidea 
szintet, de nem magasabb szintű (kivéve, ha az oldalág-szabály 
mást mond) 

120 000 Jutalompont 
minden olyan oldalág után, amely elérte az Arany és a Gyémánt 
Orchidea vagy valamelyik Csillag szintet 

60 000 Jutalompont 
minden közvetlenül szponzorált, minimum 21%-os szintű 5 oldalág 
után vagy 120 000 pont minden 21%-os, vagy magasabb szintű 
közvetlenül szponzorált 7 oldalág után 

28
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A személyes csoportpontok összege a hálózat egyes tagjai után: 

1) Gyöngy Orchidea,
2) Amarant Orchidea,
amelyek nem magasabb Orchidea vagy Csillag szintűek. 
Ha a hálózatban több Orchidea található, amely megfelel ennek a 
feltételnek, a számításban annak az Orchideának a személyes 
csoportpontjait kell figyelembe venni, aki közelebb található 
ahhoz az Üzleti Partnerhez, aki számára a díjazást számolják. 

Az összes közvetlenül szponzorált Üzlet Partner összes személyes 
csoportpontja, aki elérte az Arany Magnólia minősülési szintet 
(de annál nem magasabbat) 

Gyémánt 
Orchidea 

60 000 Jutalompont 
minden olyan oldalág után, amely elérte a Gyöngy Orchidea 
szintet, de nem magasabb szintű (kivéve, ha az oldalág-szabály 
mást mond) 

90 000 Jutalompont 
minden olyan oldalág után, amely elérte az Amarant Orchidea 
szintet, de nem magasabb szintű (kivéve, ha az oldalág-szabály 
mást mond) 

120 000 Jutalompont 
minden olyan oldalág után, amely elérte az Arany Orchidea szintet, 
de nem magasabb szintű (kivéve, ha az oldalág-szabály mást mond) 

150 000 Jutalompont 
minden olyan oldalág után, amely elérte legalább a Gyémánt Orchidea 
szintet. 

29
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60 000Jutalompont 
minden közvetlenül szponzorált, minimum 21%-os szintű 5 oldalág 
után vagy 120 000 pont minden 21%-os, vagy magasabb szintű 
közvetlenül szponzorált 7 oldalág után 

A személyes csoportpontok összege a hálózat egyes tagjai után: 

1) Gyöngy Orchidea,
2) Amarant Orchidea,
3) Arany Orchidea,
amelyek nem magasabb Orchidea vagy Csillag szintűek. 
Ha a hálózatban több Orchidea található, amely megfelel ennek a 
feltételnek, a számításban annak az Orchideának a személyes 
csoportpontjait kell figyelembe venni, aki közelebb található ahhoz az 
Üzleti Partnerhez, aki számára a díjazást számolják. 

Az összes közvetlenül szponzorált Üzleti Partner összes személyes 
csoportpontja, aki elérte az Arany Magnólia minősülési szintet 
(de annál nem magasabbat) 

0
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Globális pontforgalom 

A�globális�pontforgalom�x�X%�=�
a�díjazás�összege,�amelyet�minden�
Üzleti�Partner�számára�ki�kell�fizetni�

a�II.�Marketing�Terv�szerint.�

Összegyűjtött�pontjaid�

Az�összes�Orchidea�által�összegyűjtött�pontok�összege�
egy�adott�minősülési�szinten�

=�Y�*%�
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A�globális�
pontforgalom� x�4%�x =

a�százalékos�
részesedésed

+yöngy�Orchidea�
díjazása

Ezen kívül megkapod az I. Marketing Terv után járó jutalékot is. 
Már tudod, hogyan kell kiszámolni, úgyhogy rajta!

Saját�vásárlás: 21%�x�100�x�70�� =�. . . . . . . . . . . . . . . .
Üzleti�Partner�&: �21%-15%
�x�15�000�pont�x�70� =�. . . . . . . . . . . . . . . .
Üzleti�Partner�C: �21%-12%
�x�8000�pont�x�70� =�. . . . . . . . . . . . . . . .

Üzleti�Partner�(: �21%-12%
�x�8000�pont�x�70� =�. . . . . . . . . . . . . . . .

Üzleti�Partner�E: �21%-9%
�x�6000�pont�x�70� =�. . . . . . . . . . . . . . . .

Összesen:�. . . . . . . . . . . . . .

Összegyűjtött�pontjaid
Az�összes�+yöngy�Orchidea�által�
összegyűjtött�pontok�összege

* Tehát�a�te�százalékos�részesedésed:�Y�x�100

�Y�*%

Üzleti�Partner�F: �21%-9%
�x�5000�pont�x�70� =�. . . . . . . . . . . . . . . .

Jegyzetek

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
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. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

HASZNÁLD A SZIMULÁTORT.
Számold ki a II. Marketing Tervből 
eredő jutalékot.  
Nézd meg, mennyit keres egy 
Gyöngy Orchidea.   
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Összegyűjtött�pontok:�920�100�pont
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Összegyűjtött�pontjaid
Az�összes�Orchidea�által�összegyűjtött�pontok�összege�

* Tehát�a�te�százalékos�részesedésed:�Y�x�100

�Y�*%
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Orchidea�díjazása
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Az elit Csillag Klub 

Artur Trawiński 
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III. Marketing Terv
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Globális pontforgalom 

Összegyűjtött�pontjaid
Az�összes�Csillag�által�összegyűjtött�pontok�összege�

* A�Te�százalékos�részesedésed:�Y�x�100
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A�globális�
pontforgalom�

a�díjazás�összege,�amelyet�minden�
Üzleti�Partner�számára�ki�kell�

fizetni�a�III.�Marketing�Terv�szerint.

3�x��Y%���=� �a�Te�díjazásod�

Az�adott�szinten�álló�
Üzleti�Partnereknek�

a�III.�Marketing�Terv�szerint�fizetendő�
díjazás�összege

x��X�%��=
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